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MTK/ISDN-Abrechnung richtig
und ohne Mehrarbeit:

Dieses Programm gibt es nur fur UPDATE-Partner und dann ohne Berechnung!

Das Koppelgeschéaft ,Mobiles Telefon und Provisions-Vertrag® ist ein schwierig
abzurechnendes Geschaft, da die Erlése von verschiedenen Partnern bezahlt wer-
den. Erstens vom Kunden, der das Gerat dann auch einsetzt, und von verschie-
denen Partnern aus dem Lieferantenlager.

Abrechnungsbeispiel:

Nokia Mobiltelefon Type 5110 (EK=DM 300,00 / VK=DM 400,00+U.-Steuer
Rohertrag = DM 100,00

Ihr Angebot Verkaufspreis DM 1,16 inkl. U.-Steuer aber mit D2-24 Monatsvertrag
Vertragsprovision DM 425,00 + U.-Steuer = DM 493,00

Ihr Kunde zahlt DM 1,16 = Kasse oder Kundenforderung
D2 Provider zahlt DM 493,00 inkl. U.-Steuer = Lieferantenforderung

Umsatz DM 1,16 + 493,00 = 494,16 abzlglich DM 68,16 U.-Steuer = DM 426,00
Wareneinsatz DM 300,00 = Rohertrag DM 126,00
Siehe Bild 3

Ein weiteres Problem ist, dafl3 der Erlos bei Vertragsabschluf3 noch nicht genau
feststeht, da gerade Kooperationen die Kartenprovision stark splitten und
Teilprovisionen (WKZ) von der Erfullung in einem eingegrenzten Zeitraum abhéngig
machen. Es kann also leicht passieren, dal} sicher erwartete Provisionen nach-
traglich geklrzt ausgezahlt werden, was eine nachtragliche Umsatz/Erlé6sminderung
zur Folge hat. Es ist aber auch umgekehrt mdglich, dal3 eine hthere Provision
gezahlt wird, welche den Umsatz erhéht, auf3erdem sind die Provisionsarten zu
verschiedenen Zeitpunkten fallig und manche Sonderprovision wird einmal im Jahr,
maoglicherweise von einem ganz anderen Partner ausgeschuittet.

Dieser Herausforderung hat sich HQS gestellt, zusatzlich mit dem Ziel, auch noch
eine richtige Umsatz- und Rohertragsrechnung fur das Gerat, die Warengruppe,
die Marke/Fabrikat, die Kombinationsauswertung und weitgehend auch fir die
Verkaufer durchzufiihren. Es waren nicht nur Provisionszusagen und Zahlungen,
sondern auch Baissegutschriften fir die verkauften Geraten zu berticksichtigen.
AulRerdem sollte bereits beim Verkauf des , Mobiltelefons mit Vertrag” eine
Kalkulationsrechnung des Koppelgeschafts maglich sein.

Eine gewaltige Aufgabe, aber sie ist gelungen.

Zum Lesen des 20-stelligen SIM-Barcodes bieten wir Ilhnen einen programmierten
Laserscanner zum

Aktionspreis von DM 590,00 an.

Fordern Sie Ihr Programmupdate mit der Bedienungsanleitung bei
unserer Hotline Tel. 04185/795216 an!
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Bedienungsanleitung:

Fur die Abrechnung von Handy- und ISDN-Gerateverkauf unter Einbeziehung einer
Lieferantenprovision.

1. Verkauf
2. Verwaltung

3. Systemeinrichtung
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Verkauf:

Nutzen Sie auch unsere Bedienungshilfen ,Umschalter F1 und Strg.Q"
Voraussetzung fiir den funktionierenden Ablauf ist die richtige Systemeinrichtung.

Verkauf auf Rechnung:

Im Rechnungsprogramm den Kunden aufrufen, dann das gewiinschte Gerat
auswahlen, den Verkaufspreis, den der Kunde zahlen soll festlegen, gegebenenfalls
die Geratenummer eingeben (Tastatur oder Scanner), danach wird eine Auswahl der
verfugbaren Provisionsvertrage vorgeschlagen, den richtigen Vertrag wahlen,
maoglicherweise einen 2. Vertrag dazuladen (t.online). Die weitere Abfrage ist die SIM
Nummer, SIM-Nummer vom Kartenumschlag tibernehmen (Tastatur oder Scanner),
gegebenenfalls die Kalkulation mit Aufruf des Manipulationsprogramms uberprufen.
CallNow-Cards werden mit einer Stuckliste verkauft, Aufruf z.B. s0O .

Weitere Artikel dazu verkaufen oder Vorgang abschliel3en.

Verkauf an der Kasse:
Grundsatzlich gleich, bis auf den Kassiervorgang.

Lieferschein und Kassenubergabe sind auch méglich, Angebot ist nicht méglich, weil
die Vertrags/SIM-Nummer reserviert werden muf3te!

Weitere Arbeiten sind im Verkauf nicht erforderlich.

H@QS 1 - STARTUP —
sz o] )@ B o] Al
PROFI-SOFT 5.38 4 Friedrich Kapme BS:1——1-1

28.061.2808 — 12:57:23

Fakturierung

Hugo Tesztkunde Hauptstr. 4% 33333 Emme lbiiren <44 17 77> 0P: —613,48 D

POS Text Erfassung: B RUTT O Menge E-Preiz Rabatt G—Prei
1 5118 Handy 1.8 Stk 1.88

> 2 D2 FUH 24 Monate

Rohertrag 125,86 DM
Material Spanne 29 .55 =
Hare Einzatz 388,88 DH
Gesamt
Meuw:

Q Originalzustand herstellen Rabatt setzen

i~ = Auf—rabschlag in X Techniker setzen

* Teilmanipulation UK1 .UKZ, DEK.LEK. LIP=Preis setzen
= Kalkulation an/aus ENTER = Ubernehmen+Zuriick

Bildschirm mit Kalkulationsprifung.
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Verwaltung:

Nutzen Sie auch unsere Bedienungshilfen ,Umschalter F1 und Strg.Q"
Voraussetzung fiir den funktionierenden Ablauf ist die richtige Systemeinrichtung.

Beim Tagesabschlul3 werden aus den verwendeten Provisionsvertragen
Rechnungskontrollsatze zum Abrechnen der Provisionsgutschriften gebildet.

PC 63

Fur diesen Teil der Rechnungskontrolle ist das Programm erweitert worden, weil die
Abrechnung etwas anders funktioniert.

H@5 1 - STARTUP _ O] x]

| [T e = s 1

IPROFI-S50FT 5.38 Friedrich Kapme BS:-1—1-1
28.61.2000 — 13:-688:17 Rechnungskontrolle

LIEFERSCHEIN-SUCHE

LieferantsLS5—Hr. <(UARE}:
Lieferant {(Provisionen}:
Lieferant <HKOSTEN>

Im Programm ,Lieferant <Provisionen>* werden nur Provisionsvertrage angezeigt,
sie sind nach der Vertrags/SIM-Nummer sortiert, die Abrechnung erfolgt ahnlich wie
im Programm ,Lieferant <Ware>“, lediglich die Folgen der Buchung sind andere. Eine
Umsatz- und Ertragsanderung erfolgt erst dann, wenn bei abweichender
Provisionszahlung der Provisionsposten aufgeldst wird. Es werden dann alle Umsatz-
und Ertragsbetrage im Artikel und in der Erfolgsrechnung korrigiert. Eine weitere
Abweichung ist die Verbuchung in der Finanzbuchhaltung.

Die Provisionszahlungen werden richtig auf ein Erldskonto gebucht, und die Steuer
wird auf dem Umsatzsteuerkonto und nicht auf dem Vorsteuerkonto verbucht.

Die Lieferantenforderungen werden wie bei einer Warenqgutschrift behandelt!
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Systemeinrichtung: unbedingt lesen!

Programmupdate holen

PC 28/6/2 Automatische MTK-Abrechnung nutzen? J oder M fur
Vertragskombinationen z.B. telly D1 und t-online

A. Verstandigungs-Voraussetzungen:

1.

Karten-Provisionen/ISDN-Provisionen sind Erlose/Umsatze und nicht
Einkaufspreisminderungen des Mobiltelefons/ISDN-Anlage, auch wenn sie von
Lieferanten vergutet werden. (Die Abrechnung mit negativen Einkaufspreisen
fihrt zu obskuren Umséatzen und Handelsspannen). Auch Einkaufsverbande
verstehen das manchmal falsch.

Fur die Finanzbuchhaltung mussen die Provisionen auf Erléskonten gebucht
werden, und es mul3 Umsatzsteuer und nicht verminderte Vorsteuer verbucht

werden. Agenturgeschafte (CallYa/CallNow) sind ohne Umsatzsteuerrechnung
zu verbuchen.

Da die Provisionen nicht zum gleichen Zeitpunkt komplett gezahlt werden,
mussen die restlichen Provisionsforderungen in der Warenwirtschaft bis zur
endgultigen Bezahlung gespeichert bleiben.

Provisonszusagen missen unterschieden nach den Leistenden verwaltet
werden.

Provisionszusagen, welche nicht erflllt werden kénnen, miissen beim
Ausbuchen Umsatz/Ertrag-verandernd verarbeitet werden. Das gleiche gilt fur
erhdhte Provisionszahlungen in anderer Richtung.

Der Umsatz/Erl6s muld dem betroffenen Gerat zugeordnet werden, das ist mit
automatischen Seriennummern auch ohne Mehrarbeit mdglich!

Kartenvertrage gegen Provision ohne Mobiltelefonverkauf mit
Gutschriftserstellung und Auszahlung an den Kunden muf3 méglich sein.

Eine Vertrags-Statistik mit Mengen- und Umsatzstatistik und Jahres/Vorjahres-
Vergleich fir einzelne und alle Vertrage muf3 moéglich sein.

Wenn wir jetzt gleicher Meinung sind, kdnnen Sie mit den Vorbereitungen
beginnen.

B.

1.

Vorarbeiten:
Fibu-Konten fur Provisions-Erlose (8410) anlegen. Konten flir Agenturgeschafte
z.B. fir Wareneingang 3000 und fur Erlése 8000 anlegen.

Warengruppen bestimmen, z.B.

Mobiltelefone  TMH,

MTK-Vertrage TMV,

Callya/CallNow TMC besondere Agenturartikel



‘Tl
A
LE2Y

G

EURDLINE

HQS5 1 - STARTUP M= E3
8«12 2] ()% @ J =5 Al
PROFI—SOFT §_37 Friedrich Rapme BS:1i—1-1

22.091.1999 — 12:57:25 Harengruppen
ANDERUHG

SUCHKURZEL..........: THH
Bezeichnung.........: Mobiltelefon
Statistik-Gruppe....: 5 = Telekommunikation
Kundenkarte <J/H). . J

Einzelveru. <J/H> U

HuSt—Kz=. <1-9>.. i

Erlozkonto......

Erlozkonto St'fw

Einkaufkonto..

Kostenstelle. ...
Soll-Zielspanne. ..
Lagervorrat-Monate..
MediaControl (J-/ND>..

- L L EL L P N T P N T,
Pk D e ok ke o o o o ok ok ok ok ok

Bild 1

Provisionsvertrage anlegen: PC 28/34

Provisionsvertrage sind keine Artikel, sondern Dateien in denen steht, wie der
Vertrag verarbeitet werden soll. Als erstes werden die haufigsten Provisionsbe-
zeichnungen in den Provisionstexten hinterlegt. Dann werden die Provisionsvertrage
angelegt. Der zu wahlende Name des Vertrages mul} eine eindeutige Zuordnung
erlauben, z.B. D2 FUN 24 Monate.

HASs 1 - STARTUP M=l E

[ 512 <] [ JﬂﬂJ

PROFI-S0FT .38 Friedrich Hapme BS:=1—1-1
27.81.2000 — A?:23:35 Lieferanten—lUertrige

LIEFERANTEN-PROUISTONS-UERTRAG

Uertrags—Bezeichnung D2 FUNM 24 Monate
Haupt-Provisionsgeher 2 388123 HOOPERATIO
Erlosz—HKonto 8418 MIK Provision

Proviszions—Art————Betrag (Netto>—~Abw. Prov.-Geher
Kartenprovision 220,808
Aktivkreis 208,88
Sonderkartenhbonus 48,688
On Top Kartenbhonus 38,84
WKZ Va. 88
Supersonderbonus 48, 88
Jahresvereinbarung L .88 388128 MTK HETZRBE

* GESAMT : 425 .68

Lieferanten—Provisionsvertrag Shdern, Moschen, Statistik, uslawf? i

Bild 2
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Hauptprovisionsgeber ist der Lieferant, der die meisten Provisionsarten vergitet. Das
Erloskonto dient der besseren Ubersicht in der Finanzbuchhaltung. Der Haupt-
provisionsgeber wird automatisch eingetragen, mit Pfeil auf kann man in das Feld
Provisionsgeber wechseln und ihn eintragen. Wenn sich in einer Vertragsart einer
oder mehrere Provisionssatze verandern, kdnnen Sie den Vertragssatz &ndern. Sie
durfen das aber erst dann machen, wenn die neue Abrechnung giiltig wird, meist am
Monatsanfang.

LI EFERANTEN- PROVI SI ONSVERTRAGE, Bei spi el e:

0. Neuen Provisionsvertrag anl egen

1. Provisionstexte anl egen

2. Ausgel aufene Vertrage anzei gen

3. D2 FUN 24 Monate (300123) Kooperation 425, 00

4. D2 cl.24 MONATE (300123) Kooperation 425, 00

5. D2 CALLYA (300117) MANNESMANN MTK 60, 00

6. D2 CALLNOwW (300117) MANNESMANN MTK 2,50

7. D2 CALLYA SAWY (300123) Kooperation 30, 00

8. D2 Dreierpack Komb (300123) Kooperation 427, 00

9. CGenion 24 Monate (300123) Kooperation 380, 00
10. D1 24 Monate (300123) Kooperation 370, 00

Wenn Sie auch Vertrage abschlie3en, ohne ein Handy zu verkaufen, oft gegen
Auszahlung eines Teiles der Provision an Ihren Kunden, missen Sie fur die
Abrechnung einen Artikel anlegen, wird bei Besonderheiten erklart.

Auch CallYa und CallNow sind eine Besonderheit.

3. Verédnderung lhrer Daten, Eintrag Lieferantenprovision:

Als erstes stellen Sie fest, welche Warengruppe Ihre Handys enthalt, wenn in dieser
Warengruppe nur Handys sind, ist die Arbeit leicht. Bitte wechseln Sie in das
Programm 9.6 Punkt 11= Diverse Korrekturen, Punkt 4= Artikel Manipulationen,
Punkt 5 oder 2= Suchen und sortieren, suchen nach Warengruppe (2) 1=gleich z.B.
TMH dann 3= Ende, kein Sortieren, 1= Selektion starten. Bei der Abfrage ,Manuelle
Einzelbestatigung” entscheiden Sie, wenn in der gewéhlten Warengruppe
ausschlief3lich Handys sind, N , wenn in der Warengruppe auch andere Artikel sind,
entscheiden Sie J und starten den Suchlauf. Alle ausgewahlten Artikel werden lThnen
mit Abfrage vorgeschlagen, bei Handys Ja eingeben, sonst Nein!

Nach Durchlauf des Programms ist wieder das Menue auf dem Bildschirm. Wahlen
Sie 1.= Manipulieren, danach wahlen Sie Feld 30.= Lief.-Provisionen (J/N), dann
eintragen Lief.-Provisionen (J/N) =J weiter J . In den Handy-Artikelsatzen ist jetzt
ein J bei Lief.-Provi. eingetragen.

Konsequenz dieses Eintrags:

Die Folge ist, dal3 in den Verkaufsprogrammen ,Kasse/Rechnung/Lieferschein” der
ausgewahlte Artikel mit einem Provisionsvertrag verbunden werden kann, wenn sie
die VerknUpfung wollen, wéhlen Sie den passenden Vertrag aus der Auswahl aus,
danach wird die Vertrags(SIM)-Nummer abgefragt, welche zweckméafigerweise mit
einem Laserscanner gelesen wird, jetzt wird der Kassen/Fakturierungs-Bildschirm mit
dem Gerat und dem Vertrag angezeigt. Sie kénnen noch den Geratepreis andern.
Mit Aufruf der Funktion Manipulation wird die Kalkulation der Kombination ,Handy
und MTK-Vertrag” angezeigt, und Sie sehen, wie hoch der zu erwartende Ertrag sein
wird. Gerate.Vk-Preis + Provision = Umsatz/Erlos des Verkaufs, daraus wird der
Rohertrag und die Handelsspanne errechnet. Der Umsatz/Erlés und der Rohertrag
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werden dem Handy zugeordnet, und damit auch der Marke/Fabrikat, der
Warengruppe und dem Verkaufer.

In der Rechnung/Kassenbon wird nur der Geréatepreis ausgedruckt, kassiert oder den
Forderungen zugeschrieben. Die Restforderung aus dem Verkauf (Provision) wird
nach dem Tagesabschlul} verarbeitet.

H@5 1 - STARTUP =] E3
oz plslel B slS) Al
PROFI—SOFT 5.37 3 Friedrich Hapme BS:i—1-1

1?.01.1999 — 16:21:44 Terminal Hasse
Testkunde Hauptstr. 45 33333 Emmelbiiren <44 17 773 OP: —627.48 D

Text Erfassung= B R UT T O Menge E-Preiz Rabatt G—Preiz F T
MOK-THH 5118 Hindy - 1.16 o I

D2 FUN 24 Monate 8.868 1

Rohertrag 126.88 DH
Material Spanne 29.58 »x
Hare Einzatz 388,88 DM
Gesamt
Heuw:

0 = Originalzustand herstellen Rabatt =setzen

i —Hift: = Auf—abschlag in Techniker setzen

#*# = Teilmanipulation UHi UK2 _DEK.LEK.LIP=Preisz setzen
— = KHalkulation an-saus EHTER = Ubernehmen+Zuriick

Bild 3

Beim Tagesabschlul? wird aus dem Vertragserlés ein Rechnungskontrollsatz erstellt,
und wenn die Provision gesplittet von verschiedenen Lieferanten erwartet wird, wird
fur jeden betroffenen Lieferanten ein eigener Rechnungskontrollsatz erstellt.

Die Vertragskontrollsatze werden in einem zusatzlichen Rechnungskontrollprogramm
separat verwaltet. Die Vertrage werden unter ihrer SIM-Nr: verwaltet. Wenn die
Provisionsgutschriften von den Lieferanten kommen, werden sie wie Lieferanten-
gutschriften verbucht. Ein wichtiger Unterschied ist, wenn vom Eintrag abweichende
Betrage gebucht werden, fragt das Programm, ob der Restbetrag gespeichert oder

HOS 1 - STARTUP _ (O] x|

FROFI-50FT 5.3% 4 Friedrich Kapme BS:1—1-1
ne.681. 1999 — 16:-47: 51 Rechnungskontrolle
2 Art—Mr.: 200127 HOH-THH
FAB-WGR: ~Mohiltelefo
FIBU—-AUFTEI LUNG

ZahlBetrag aufteilen: —475.68 DM Rest..: A.88 DM
Mr SachKt KostSt Betrag HuSt—HK=
1 8418 —475.68 1 =16.8:U%t= -65.68

TK Proviszion

Angaben ok <J/N/Z/RAAID? J

@ = 7.88x Unsatzsteuer 7.88x Uorsteuer
B.88:x USt. frei
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ausgebucht werden soll. Wenn der Restbetrag gespeichert bleibt, &ndert sich der
Umsatz des verbundenen Handys nicht, wenn der Restbetrag aufgelost wird, andert
sich der Umsatz und der Rohertrag des dazugehdrenden Handys. Auch die weitere
Verarbeitung unterscheidet sich von der tblichen Rechnungskontrolle.

a.) Es wird ein Umsatz/Erl6s-Fibukonto vorgeschlagen.
b.) Der vorgeschlagene Steuerschlissel ist der fur Erléssteuern und nicht far

Vorsteuern.

c.) Die weitere Verarbeitung des ,offenen Postens” (J/N/Z/R/W) funktioniert wie bei

anderen Eingangsgutschriften.

4. Besonderheiten:

a.) Vermittlung von MTK-Vertragen, ohne Gerateverkauf, mit und ohne Auszahlung
an den Kunden, aber Provisionserwartung. Hierfir missen Sie jeweils einen
Artikel pro Netzbetreiber anlegen, wenn Sie eine differenzierte Erldsauswertung
haben wollen. Der Artikel wird wie fur ein Handy angelegt, aber mit der
Warengruppe= TMV= MTK.Vertrag und dem Einkaufspreis = 0,00 und
Verkaufspreis =0,00 und ohne Bestandsverwaltung, da nichts eingekauft wird.

HASs 1 - STARTUP

22 e & 615 Al

IS [=] E3

PROFI-S0OFT 5.37
ne.681.1992% — 17:18:12

MAM Mannesmann
THU MTK Uertrag

D2 MIK—Vertrag

Harengruppe....:
Ausfithrung. ... .=
Bezeichnung 1..
Bezeichnung 2. .
EAM/Kurz—-MHr....:
Grundkondition
3fei17? HANNESHANN
A.88 Euro: A, 88
D-EK:
Euro:
Euro:

Letzter HKalk-EK

Uerkauf—Pgeis..

Eingang Bestellung Gutschrift Anderung Text
Loschung Vorginge Preiskarte Serien—HNr. Heu
Auslauf Uberlassg PReizsteuerung

Friedrich Kapme BS:1—1-1

Artike lpflege
200119

SELEKT-1..:
SELEKT-2..:
UK-Pramie.:
Lagerort.__:
Fibu Kto..: #
Garantie..: b Monate
MwS M-E AKa UPr LPr Mng Ausl
RS J J J 1 N
Fkt b Roh UK /Gkf =8
A.aa8 S a.88
A.a8 a.688
a.a8 B.688
A.aa a.848
A.aa8 a.88
B.88
A.688
B.68
B.@88
888
B.688

SEIEEEIEEEE

Bild 5

Wenn im Rechnungs/Kassenprogramm der Vertragsartikel aufgerufen wird, bei der
Preisabfrage den Auszahlungsbetrag mit z.B. —190,00 eingeben, dann mit dem MTK-
Vertrag verbinden. Mit der Eingabe Manipulation kdnnen Sie lhren Ertrag

kontrollieren.
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H@5 1 - STARTUP =] E3
812 = L]0 @) J == Al
PROFI—SOFT 5.37 Friedrich Hapme BS:i—1-1

ne.81.19299 — 17:27:28 Terminal Kazszse

1Pe]P5=il

Erfassung=: B R UT T O Menge E-Preiz Rabatt G—Preiz F

1 HMAN-THU D2 MTEK-Vertrag 1.88 Stk -—198.88 -198.868 1

> 2 D2 FUN 24 Monate @8.868 1

Rohertrag 261,21 DH
Spanne 188,688
Einzatz= A.88 DM

0 = Originalzustand herstellen Rabatt =setzen

+ix—Hiftx = Auf—abschlag in = Techniker setzen

# = Teilmanipulation UK1 ,UKZ,DEK, LEK,.LIP=Preis setzen
— = KHalkulation an-saus ENTER = Ubernehmen+Zuriick

Bild 6

b.) Abrechnung von Agenturgeschéften ohne Umsatzsteuer/Vorsteuer-
Ausweis. Wichtiger Hinweis!!!!! z.B. Mannesmann CallYa Box und
Mannesmann CallNow Card. Richtige Anzeigen und Erfolgsrechnungen erreichen
Sie nur, wenn Sie die Statistikanzeige einrichten, Uberprifen Sie die
Einstellungen in PC 28/6/3 ob Ihre Einstellungen wie im Muster sind. Spanne auf
Nettoumsatz und Umsatzanzeige Netto.

HO5 1 - STARTUP —
sz o] )@ B o] Al
PROFI-S0FT 5. 3? 4 Friedrich Kapme BS:1——1-1

GRUNDEIMETELLUNGEMN

Spanne auf A= Bruttu uder 1 Nettuumuat
Epanne (E1nkauf/Be*t) auf E Hktueller H EK oder 1=D-EK?

EtaffelpP31ﬂe automatisch anpassen/PP31ﬂand
Summe nach 1. Buchﬂtahen der UGR in Tage*llﬂte CJ M7

Bild 7

Als erstes legen Sie fur die umsatzsteuerfreien Artikel eine Warengruppe an, z.B.
TMC= CallYa/CallNow, wichtig sind die Erlos- und Einkaufskonten, um spéatere
Fehler bei Wareneingangs- und Rechnungskontrollbuchungen zu vermeiden.

10
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HASs 1 - STARTUP M=l E

EE| [l e Tl ]

PROFI-S0FT 5.38
27.81.26008 — 11:85:28

SUCHKURZEL..........:
Bezeichnung.........= Call¥a-MNou
Statistik-Gruppe....: L
Kundenkarte <J-H)>...
Einzelverw. <J-N)>...
MuSt—-K=. <1-
Erlozkonto..........:
Erlozkonto St'frei..
Einkaufkonto........:
Kostenstelle. ..
Soll-Zielspanne.....:
Lagervorrat-Monate..
MHediaControl <J-NH>..

=g Wep =g W g W g [ R W R A g T g I

= Telekommunikation

Friedrich Kapme BS:1—1-1

Harengruppen

Pk e ke o ko o o ok ok ok ok o ok

Bild 8

Danach Artikel anlegen. Wie bei Handys aber mit Steuerschliissel 9 und EK und VK

gleicher Wert.

H@5 1 - STARTUP =] E3

22 e & 615 Al

PROFI-S0OFT 5.37
n9.681.199% — 17:43:54

MAN Mannesmann
THC CallYa-Mouw

Harengruppe....:
Ausfithrung. ... .=
Bezeichnung 1..
Bezeichnung 2. .
EAM/Kurz—-MHr....:

Call¥a Box Standard

Grundkondition
3fei17? HANNESHANN
22.58 Euro: 29.58
Letzter Kalk-EK 22.58 D-EK: 72.58
Uerkaunf-Preis.. 292.58 Euro: 29 .58
Sonderpreis._ . A.88 Euro: A, a8
Serien—Hummer. .

Eingang Bestellung Gutschrift Anderung Text
Loschung Vorginge Preiszskarte Serien—Hr. Heu
Auslauf Uberlassg PReizsteuerung

Friedrich Kapme BS:1—1-1

Artike lpflege
2008124

SELEKT-1..

SELEKT-2..

UVK-Pramie .

Lagerort._ .

Fibu Kto.. /

Garantie..: b Monate

MwS M-E AKa UPr LFPr Mng Ausl
w o al J J J 1 N

Fkt b Roh UK /Gkf =8

1.88 B 29.58

1.88 B 29.58

1.88 T 186 .99

1.11)] 18- 116.56

1.18)| 15 117 .86

1.25)| 28

1.28| 22«

1.33)| 25

1.37| 27

1.43| 38

1.67| 48:x

Bild 9

Eine CallYa-Box wird wie ein Handy verkauft, Artikel aufrufen, mit CallYa-Provisions-
Vertrag verbinden, SIM Nr. eingeben und abrechnen.
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PROFI-50FT 5.37 Friedrich Kapme BS:1—-1-1
22.681.1999 — 13:22:54 Artikelpf lege

........ MAN Mannesmann -NR....: 208125
..... THC Call¥a~Now SELEKT-1..:
...... SELEKT-2._:
Bezeichnung 1.. CallHow Card UK-—Pramie.:
Bezeichnung 2.. Lagerort..:
EAN/Kurz—Ne....: Fibu Kto..:
...... Garantie..: b Monate
Grundkondition MuS M-E AKa UPr LPr Mng Ausl
Jaaii? MANNESHMANN )l J J J 1 [, |
Lizten—EK-Preis LA.08 Euro: 6H .08 Fkt » Roh UK /GKf =8
Letzter Halk-EK LH.B8 D-EK: LH.a8 1.88 “ LA, AR
Verkauf-Preis.. L5A.88 Euro: 68, 88 1.688 S LA, 88
Sonderpreis....: B8.88 Euro: A, 88 1.88 b £3.76
Serien—Nummer. . 1.11 3 L5.56
1.18 P 58.82
1.25 P 62.58
1.28 " 64,18
Eingang Bestellung Gutschrift danderung Text 1.33 " b6 .67
Loschung Uorgdnge Preiszskarte Serien—Ne. Neu 1.37 o b .49
Auslauf Uberlas=sg PReizsteuerung 1.43 P 71,43
1.67 P 83.33

m
=
o
]
-
-
m

Bild 9

Eine CallNow-Card wird genauso verkauft, aber ohne SIM Nummer, darum sollten
Sie fur die Kombination CallNow-Card eine Stickliste anlegen, SIM-Nr.: Diverse
Karten. Stlucklistennummer beispielsweise Nr.: O

CallNow-Provisionsvertrag mit DM 2,50 nicht vergessen!

HAS 1 - STARTUP H=]E

ROFI-S0FT 5.37 4 Friedrich Kapme BS:1—-1-1
i9.681.1999 — 17:49:14 Stiickliste

POS Text Erfassung: B RUT T O Menge E-Preiz Rabatt
1 CallHow Card 1 85t L. 88
2 D2 CALLHOY

STUCKLISTE SPEICHERN

Stiicklisten—Hr 3 15]5]5]5]5]5]
Stiicklisten-Titel : CallMow Card
Titel als Uberschrift <J-/NX?__:

Stiicklizte in einer Summe (J/N N

Gesamtwert L8.88 DM
Gezamt—AE’s 3 a

Anzahl Positi 5 2

Filial Nummer... 5 1

Alle Eingaben 0K (JsM> 7 J

Bild 10
Mit Eingabe s0O wird die Callnow-Card ohne weitere Behandlung und ohne
Kundenabfrage abgerechnet.

Und jetzt viel Spald mit dem Telefongeschaft.
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